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1/ WAYOO

wayou

tgczy przewoznikow i
pasazerow, umozliwiajgc
wygodne przemieszczanie
sie w prosty i bezpieczny
sp oS 6b. Jak dziata Wayoo?

Zarezerwuj transport grupowy w kilka minut.




2/ PROBLEM

Podstawowy problem:
Bardzo utrudniony dostep do przewoznikdw z danego

regionu - wydtuzony, skomplikowany, wymagajgcy
aktywnosci proces wyszukiwania i kontaktu.

Dodatkowe problemy:

Brak ustandaryzowanych ustug,

Brak weryfikacji przewoznikag,

Lokalny charakter,

Brak przejrzystych cennikow.



3/ ROZWIAZANIE
Wayoo

+ tqgczy klientdw z przewoznikami na lokalnym rynku.

+ Utatwia porownywanie ofert na podstawie ceny,
czasu realizacji, floty oraz opinii innych uzytkownikow.

Dla klientow Dla przewoznikow

Wygoda i prostota Dostep do nowych Klientow,

Transparentnosg¢, MozliwosS¢ konkurowania jakosciq |
Bezpieczehstwo cengq, jasne zasady

Profesjonalizm Wsparcie w przygotowaniu do
raportowania ESG

Zarezerwuj
transport grupowy
w kilka minut.
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6 Termin
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4/ JAK TO DZIALA?

HOteI IUb pOd rézny [ a Oferty przewoznikéw

zgtasza zapotrzebowanie podajqgc termin i trase

Wybierz najlepsza oferte!

2 aktywne oferty

Przewoznicy

sktadajq oferte cenowq

s o
Podrozny |
) Krzysztof Globtroterski

wybiera oferte i akceptuje warunki e« 49/5 Opinie:35

Mercedes-Benz Vito (2024)
6 miejsc

Aplikacja Wit Kimatyzaci

zapewnia ptatnosci i wsparcie techniczne




5/ RYNEK
Transport i turystyka w Polsce:

Wzrost turystyki w Polsce Wzrost przewozéw pasazerskich w Polsce
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Wzrost turystyki i mobilnoSci pasazerow tworzy strukturalny popyt,

ktory dzis obstugiwany jest w sposob rozproszony i offline.




6/ POTENCJAL | PRZEWAGI KONKURENCYJNE

Dynamiczny wzrost wartosci Dynamiczny wzrost Brak bezposredniej
przewozéw na aplikacje Turystykii Transportu konkurenciji

500
+ Wayoo jest pierwszq
platformq dedykowang
przewoznikom, z mozliwosciq
dostosowywania ofert do
4,7 13% potrzeb klientow.
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» Malejqca dostepnos¢ taxi poza
duzymi miastami i brak alternatyw
zwieksza role Wayoo jako
centralnego punktu zamawiania
transportu okazjonalnego.
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7/ MODEL BIZNESOWY

Prosty i skalowalny

- Optata serwisowa (prowizja) -15% doliczana do wyceny przejazdu,

+ Dziatania lojalnosciowe,
« Ustugi premium (busy premium itp.) za dodatkowq optatg,

+ Ustugi dodatkowe - przewoz zwierzqt, ubezpieczenia

+ R6znicowanie ceny w zaleznosci od napedu - pojazd ekologiczny
lubb zwykty,

- Abonamenty/subskrypcje dla przewoznikéw, hoteli

+ Integracje API, PMS, ERP




8/ TECHNOLOGIA

Wayoo

FRONTEND - Node.js/React
Native

BACKEND - Airtable

Zarezerwuj
transport grupowy
w kilka minut:

Swiadomie dobrany, niskokosztowy stack MVP
umozliwiajqcy szybkqg walidacje rynku.



9/ POTENCJAL FINANSOWY

Liczba baz noclegowych Cel Wayoo
10 000 > 10 tys. przewozow
(Hotele, pensjonaty, inne obiekty) (1 przewdz/miesigc/obiekt)

Wayoo nie prébuje obstuzy¢ od razu
catego rynku transportu. Zaczynamy
od podrozy, ktdre sq planowane,
optacane i dzis trudne w organizacii
dla kazdej ze stron.

Zrédta: GUS, Eurostat, UTK, dane lotnisk; estymacja wtasna (bottom-up).

Sredni koszt przewozu
250 zt

Prowizja
15%

!

Przychéd Wayoo

4,5 min zt / rok

15% prowizji



10/ PLAN DZIALANIA

Rozwdéj w kilku etapach:

Budowanie bazy przewoznikéw i partneréow Q1 2026

Faza 1: Wojewodztwo pomorskie
* Pilotowy region z wysokim ruchem turystycznym i duzq liczbg przewoznikéw,
« Marketing skierowany do hoteli i baz noclegowych oraz lokalnych firm przewozowych.

Faza 2: Ekspansja na catqg Polske

« Rozwdj funkcjonalnos$ci aplikacji na podstawie danych z fazy pilotazowej,
« Zwigkszenie bazy uzytkownikéw i przewoznikow.
« Ekspansja na kolejne segmenty klientéw.

Faza 3: Rozszerzenie dziatalnosci o Wayoo Car
* Rozbudowa organizaciji o przewozy autami osobowymi z wiasng flotg pojazdow

Faza 4: Miedzynarodowa ekspansja



11/ KTO ZA TYM STOI?

Szymon Perka - Founder & CEO

Strategia i rozwdj Wayoo.

Inzynier z do$wiadczeniem w zarzqgdzaniu zespotami kilkudziesieciu oséb oraz realizacji projektéw dla
klientdw zewnetrznych. Zarzqdzat spotkq z sektora transportu pasazerskiego, zdobywajgce praktyczng

wiedze o rynku, potrzebach klientdw i wdrazaniu innowacyjnych rozwigzan produktowych.

Patrycja - Head of Finance & Tax
Finanse i struktury podatkowe Wayoo.

Z wyksztatcenia matematyk, z zawodu ksiegowa z kilkuletnim doswiadczeniem w zaktadaniu i
rozliczaniu spotek. Prowadzi wiasne biuro rachunkowe, zapewnia przejrzyste rozliczenia i kontrole
kosztow.

Bartek — CO Founder & CTO
Rozwdj technologiczny Wayoo.

Programista z 9-letnim doswiadczeniem zdobywanym m.in. w Ringier Axel Springer Polska, Oferteo
oraz PayPo. Odpowiada za budowe i skalowanie produktu, opierajgc rozwdj na danych, automatyzaciji
oraz wykorzystaniu Al.

Pawet - UX/UI Designer
Doswiadczenie uzytkownika Wayoo
Pro}ektont produktow cyfrowych z 9-letnim doswiadczeniem w branzy kreatywnej, obejmujgcym

UX/UI, graphic oraz brand design. Odpowiada za design Wayoo, projektowanie interfejsow i rozwoj
nowych funkcjonalnosci, dbajgc o spdjnosc wizualng, uzytecznos¢ oraz skalowalnose produktu.




12/ DZIALtAJMY RAZEM!

Nowe rozwigzanie dla transportu i
turystyki w Polsce

Pozyskujemy 530 tys. zt, by przyspieszyC wzrost Wayoo

poprzez rozwdj sprzedazy, marketing i technologie.
/
wayou

Ruszaj z nami!



Szymon Perka -Founder & CEO

+48 510 554 018

szymon@wayoo.pl

www.wayoo.pl




